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คำนำ 

 

ยอดรายได้ใน ภ.ง.ด.50 ยอดขายใน ภ.พ.30 และยอดจ่ายใน ภ.ง.ด.53 มักไม่ตรงกัน 
เพราะแต่ละภาษีมีจุดรับรู้และฐานภาษีต่างกนั เช่น รายได้ตามเกณฑ์สิทธิกับ Tax Point ของ VAT การส่งออก 
การลดหนี้ อัตราแลกเปลี่ยน และการนำสนิค้าไปใช้ เมื่อสรรพากรนำแบบทั้งสามมาเทียบกัน 
ส่วนตา่งที่อธิบายไมไ่ด้จะกลายเป็นประเด็นประเมนิภาษี 

หนังสือเล่มนี้เรียบเรียงจากประสบการณ์และการสอนของเพจ บัญชีภาษีเชิงรุก 
ไล่ตั้งแต่หลักเกณฑ์ของแต่ละภาษี ประเด็นกระทบยอดที่พบบ่อยในธุรกรรมจริง ภาษีซื้อและรายจ่าย สนิค้าลา้สมัย 
การบริจาค การส่งเสริมการขาย จนถึงผลกระทบเมื่อถูกประเมิน ภ.พ.30 พร้อมภาพสรุปทุกหัวข้อ 

อ่านจบแล้ว คุณจะสามารถ 

• อธิบายส่วนต่างระหว่างรายได้ใน ภ.ง.ด.50 กับยอดขายใน ภ.พ.30 ได้ทุกรายการ 

• กำหนดจุดรับรู้รายได้และ Tax Point ของธุรกรรมแต่ละประเภทได้ถูกต้อง 

• ตรวจภาษีซื้อต้องห้ามและการหักภาษี ณ ที่จ่ายให้สอดคล้องกับรายจ่าย 

• จัดทำรายงานกระทบยอดพร้อมเอกสาร และลดความเสี่ยงเมื่อถูกตรวจสอบ 

 

 

ณัฐพัชร์ พหลโยธิน  ·  ตุลาคม 2569 
  



สารบัญ 

1. หลักเกณฑ์การรับรู้รายได้ของนิติบุคคล (ภ.ง.ด.50) .............................................................................. 1 

1.1 หลักเกณฑ์สิทธิ (Accrual Basis) ตามมาตรา 65 ...................................................................................... 2 

1.2 จุดรับรู้รายได้ตามประเภทธุรกรรม ................................................................................................................ 3 

1.3 ความแตกต่างจากหลักการบัญชี (TFRS 15) .............................................................................................. 4 

1.4 รายจ่ายต้องห้ามและรายจ่ายที่เกี่ยวเนื่องกับรายได้ .................................................................................... 5 

2. หลักเกณฑ์การเสียภาษีมูลค่าเพิ่ม (ภ.พ.30) ......................................................................................... 6 

2.1 Tax Point กรณีขายสินค้า (มาตรา 78) ..................................................................................................... 7 

2.2 Tax Point กรณีให้บริการ (มาตรา 78/1) .................................................................................................. 8 

2.3 ฐานภาษีมูลค่าเพ่ิม ......................................................................................................................................... 9 

2.4 ภาษีซื้อต้องห้าม ........................................................................................................................................... 10 

3. หลักเกณฑ์การหักภาษีเงินได้ ณ ที่จ่าย (ภ.ง.ด.53) ............................................................................. 11 

3.1 จุดที่ต้องหักภาษี ณ ที่จ่าย ........................................................................................................................... 12 

3.2 อัตราภาษีหัก ณ ที่จ่ายที่พบบ่อยในการกระทบยอดกับ ภ.ง.ด.50/ภ.พ.30 .............................................. 14 

3.3 หนังสือรับรองการหักภาษ ีณ ที่จ่าย (50 ทว)ิ............................................................................................ 15 

4. ประเด็นการกระทบยอด ภ.ง.ด.50 ภ.พ.30 และ ภ.ง.ด.53 .................................................................. 16 

4.1 เปรียบเทียบความแตกต่างของการรับรู้รายได้นิตบิุคคลและภาษีมูลค่าเพิ่ม ............................................ 17 
ซ้ือมาขายไป ......................................................................................................................................................... 17 
ขายสง่ออก, EPZ, เขตนิคมอุตสาหกรรม ............................................................................................................ 18 
ฝากขาย ต้ังตัวแทนเพ่ือขาย ทั้งกรณีมีสัญญาต้ังตัวแทน และไมม่ีสัญญาต้ังตัวแทน ........................................ 19 
การรับรู้รายได้การส่งออกและการเสียภาษีมูลค่าเพ่ิมยึดตาม Invoice ได้หรือไม่ ............................................. 20 
กรณีมีการลดหนี้ จะรับรู้รายได้รายจ่ายอย่างไร และเสียภาษมีูลคา่เพ่ิมอย่างไร ............................................... 21 
ค่าความเสียหาย ค่าสินไหมทดแทน ค่าปรับ ดอกเบี้ยผิดนัด ดอกเบี้ยจากการสง่สนิค้าล่าช้า .......................... 22 

4.2 เอกสารที่ใช้ในการรับรู้รายได้ กับ Tax Point ในการเสยีภาษีมูลค่าเพิ่ม ................................................ 23 

4.3 การใช้อัตราแลกเปลี่ยนเงินตราต่างประเทศในการรับรู้รายได้เพื่อเสียภาษีเงินได้นิตบิุคคล กับการ
เสียภาษีมูลค่าเพ่ิม และการหักภาษีเงินได้ ณ ที่จ่าย ......................................................................................... 25 

4.4 นำสินค้าไปใช้ในกิจการ กรณีใดต้องเสีย และไม่เสียภาษมีูลค่าเพิ่ม ......................................................... 27 

4.5 สินค้าตัวอย่าง, การนำสินค้าไปใช้ที่สาขา, โชว์รูม, โรงงาน ...................................................................... 28 

4.6 การส่งสินค้าไปเป็นตัวอย่างไปต่างประเทศ ................................................................................................ 29 

4.7 ปัญหารายจ่ายกับภาษีซื้อ ............................................................................................................................ 30 
การจ่ายเงินในประเทศ ......................................................................................................................................... 30 
การจ่ายเงินไปต่างประเทศ ................................................................................................................................... 30 

4.8 วิธีการจัดการกับทรัพย์สินและสินค้าเก่าล้าสมัย ตกรุ่น มีตำหนิ โดยไมต่้องเสียภาษี .............................. 32 
นำสินค้าเก่ามาเป็นส่วนลดในการซ้ือสินค้าใหม่ (Trade-in) จะใช้ราคาใดในการรับรู้รายได้ และเสีย
ภาษีมูลค่าเพ่ิม และมีภาระภาษีในการหักภาษี ณ ที่จ่ายอย่างไร ....................................................................... 33 

4.9 การบริจาคกับภาระภาษีเงนิได้นิติบุคคลและภาษีมูลค่าเพิม่ ..................................................................... 35 
บริจาคสินค้า ......................................................................................................................................................... 35 
บริจาคอย่างไรให้ได้ 2 เท่า บริจาคอย่างไรไม่ต้องเสียภาษีมลูค่าเพ่ิม ................................................................ 36 
ข้อควรระวังในการบริจาค .................................................................................................................................... 37 
เอกสารหลักฐานที่ใช้อ้างอิงในการบริจาค ........................................................................................................... 38 

4.10 ปัญหาการส่งเสริมการขาย ที่มีผลต่อการกระทบต่อการรับรู้รายได้ รายจ่าย และการเสีย
ภาษีมูลค่าเพ่ิม พร้อมประเด็นการหักภาษี ณ ที่จ่าย ......................................................................................... 39 

การทำ Sales Promotion ที่ไมไ่ด้รับการยกเว้น ............................................................................................... 40 
การลด แลก แจก แถม ท่ีสรรพากรยอมรับ ......................................................................................................... 41 

5. ถ้าถูกสรรพากรประเมิน ภ.พ.30 จะกระทบต่อ ภ.ง.ด.50 อย่างไร ....................................................... 43 

5.1 กรณียอดขายที่ไม่ได้นำมาเสียภาษีมูลค่าเพ่ิมถูกประเมินเพิ่ม ................................................................... 44 




