


ข้อคดิสู่ความมัง่คัง่ทีไ่ร้ขดีจ ากดั 

1. แนวคดิการสร้างเครือข่าย (Network Mindset) 

"คนทัว่ไปมองหางานท า ในขณะท่ีคนท่ีมัง่คัง่มองหาวธีิสร้างเครือข่าย" 
— ขอ้คิดดั้งเดิมจากนกัคิดดา้นธุรกิจ 

"ทรัพยสิ์นท่ียิง่ใหญ่ท่ีสุดของคุณไม่ใช่เงิน แต่คือเครือข่ายความสมัพนัธ์
และผูค้นท่ีเติบโตไปพร้อมกบัคุณ" 

"การสร้างเครือข่ายคือการส่งต่อคุณค่า ยิง่คุณช่วยใหผู้อ่ื้นส าเร็จไดม้าก
เท่าไหร่ อาณาจกัรของคุณกจ็ะยิง่ขยายใหญ่ข้ึนเท่านั้น" 

2. การก้าวข้ามขดีจ ากดั (Breaking Boundaries) 

"ความฝันของคุณไม่ควรมีวนัหมดอาย ุ 
และวสิยัทศัน์ของคุณไม่ควรมีค าวา่ขีดจ ากดั" 

"อยา่จ  ากดัความสามารถของตวัเองดว้ยกรอบความคิดเดิมๆ จกัรวาล
แห่งโอกาสนั้นกวา้งใหญ่เกินกวา่ท่ีคุณจะจินตนาการถึง" 

"ผูท่ี้อยูร่อดและเติบโต ไม่ใช่คนท่ีแขง็แกร่งท่ีสุด  
แต่คือคนท่ีปรับตวัและเปิดรับส่ิงใหม่ๆ ไดดี้ท่ีสุด"  

— ปรับจาก ชาลส์ ดาร์วิน 
  



3. การลงมือท าและการเรียนรู้ (Action & Growth) 

"ความรู้ท่ีมีพลงั คือความรู้ท่ีถูกน ามาสร้างเป็นเครือข่าย 
และลงมือท าจริง" 

"ทศันคติท่ีดีไม่ไดเ้กิดข้ึนเอง แต่ตอ้งสร้าง และฝึกฝน  
เช่นเดียวกบัการสร้างอาณาจกัรเครือข่ายของคุณ" 

"จงเรียนรู้จากคนท่ีส าเร็จ เรียนรู้ขอ้ผดิพลาดเป็นบทเรียน  
และกา้วไปขา้งหนา้ดว้ยความมุ่งมัน่" 

4. พลงัแห่งความมัง่คัง่ (The Power of Abundance) 

"ความมัง่คัง่ไม่ไดว้ดัท่ีตวัเงิน แต่ถูกวดัดว้ยอิสรภาพและจ านวนชีวติท่ี
คุณไดมี้ส่วนร่วมเปล่ียนแปลง" 

"เม่ือคุณเช่ือมัน่วา่คุณท าได ้แมแ้ต่ภูเขากถู็กยา้ยดว้ยมือของเครือข่าย 
ท่ีคุณสร้างข้ึน" 

"ในโลกน้ีมีโอกาสและเงินทองมากมายเกินพอส าหรับทุกคน จงเปล่ียน
ความขาดแคลนใหก้ลายเป็นวสิยัทศัน์แห่งความอุดมสมบูรณ์" 
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ค ำน ำ 
ก้ำวสู่อำณำจักรแห่งควำมมัง่คัง่ทีไ่ร้ขดีจ ำกดั 

(Building Empires of Influence) 
 

ยินดีตอ้นรับสู่จุดเร่ิมต้นแห่งการเปล่ียนแปลงชีวิต... อาณาจกัร
ธุรกิจเครือข่ายไม่ใช่แค่ช่องทางสร้างรายไดเ้สริม แต่คือสถาบนัท่ีสร้าง 
"มหำเศรษฐี" ผูมี้อิสรภาพทั้งดา้นเวลาและการเงินอยา่งแทจ้ริง ในโลก
ยคุใหม่ ธุรกิจน้ีไดพ้ิสูจน์แลว้ว่า วิสัยทัศน์, ควำมเช่ือมั่นที่ไร้ข้อกังขำ 
และ ระบบกำรส่งต่อคุณค่ำ คือกุญแจส าคญัในการปลดลอ็กความส าเร็จ
ระดบัต านาน ทุกความมัง่คัง่ไม่ไดเ้กิดข้ึนจากความบงัเอิญ แต่เกิดจาก
การตดัสินใจอยา่งเด็ดเด่ียวในวนัน้ีท่ีจะลงมือสร้าง "เครือข่ายของผูค้น" 
ท่ีเติบโตอยา่งไม่มีวนัส้ินสุด 

การวดัความส าเร็จในธุรกิจเครือข่าย (Network Marketing/MLM) 
ไม่ไดพ้ิจารณาจากรายไดเ้พียงชัว่คราวแต่พิจารณาจาก ควำมยั่งยืนของ
องค์กร (Sustainable Organization) และกำรสร้ำงผู้น ำรุ่นต่อไป 
ตวัช้ีวดัหลกัมีดงัน้ี:  

ควำมยั่งยืนของรำยได้ (Residual Income): รายไดท่ี้เกิดข้ึน
ต่อเน่ืองจากการใช้สินคา้ซ ้ าโดยผูบ้ริโภคตวัจริง ไม่ใช่รายไดท่ี้มาจาก
การบงัคบัซ้ือสตอ็กสินคา้เพื่อรักษายอด 



กำรสร้ำง และรักษำเครือข่ำย (Retention Rate): สามารถสร้าง
ฐานลูกคา้ประจ า และทีมงานท่ีเติบโตอย่างต่อเน่ือง ทีมงานมีการท า
กิจกรรม และไปต่อไดแ้มไ้ม่มีตวัคุณคอยประกบ 

กำรผลิตผู้น ำ (Leadership Duplication): วดัจากการท่ีบุคคลนั้น
สามารถ "สร้างผูน้ ารุ่นใหม่" ข้ึนมาในทีมได ้ไม่ใช่การเก่งอยู่คนเดียว
หรือท ายอดขายไดสู้งสุดคนเดียว  

กำรรักษำจรรยำบรรณ (Ethical Practice): ด าเนินธุรกิจดว้ยความ
ซ่ือสัตย ์ไม่โออ้วดรายไดเ้กินจริง ให้ขอ้มูลสินคา้อย่างถูกตอ้ง และไม่
ชกัชวนใหค้นกูห้น้ียมืสินมาลงทุน 

ควำมยั่งยืนของทัศนคติ: มีความเขา้ใจวา่ธุรกิจน้ีเป็นระยะยาว (3-
5 ปีข้ึนไป) มีการพฒันาทกัษะการเป็นโคช้ (Coach) เพื่อดูแลลูกทีม
มากกวา่เป็นแค่พนกังานขาย 

ส าหรับผูเ้ขียนเคยผา่นประสบการณ์ทางการตลาด และการขายใน
ธุรกิจขายตรงทั้งระบบขายตรงชั้นเดียว และธุรกิจเครือข่ายขายตรง
หลายชั้นมาแลว้มากมายอาทิธุรกิจประกนัชีวิต, ธุรกิจขายตรงชั้นเดียว
แบบทพัเปอร์แวร์,ธุรกิจขายตรงแบบหลายชั้นแบบแอมเวย ์รวมทั้งเป็น
ผูบ้ริหารธุรกิจขายตรงทั้งสองรูปแบบมาก่อนแลว้  เช่น ประกนัชีวิตเอ
ไอเอ,ไฮโอเอ็นเตอร์ไพรส์,ฯลฯ เคยเป็นวิทยากรพัฒนานักธุรกิจ
เครือข่ายขายตรงใหก้บับริษทัขายตรงต่างๆ ท่ีมีมากกวา่ 30 บริษทัฯ  

 



 ตลอดระยะเวลาเกือบ 40 ปี เคยเขียนหนงัสือติดอนัดบัขายดีต่างๆ
เก่ียวกบัธุรกิจขายตรงหลายเล่มเช่นสู่มหาเศรษฐีในอาณาจกัร MLM, ฝัน
ให้ไกลแลว้ไปให้ถึง,พูดแลว้รวย,ศิลปะการพูดส าหรับผูน้ า,กา้วสู่การ
สร้างเงินลา้นจากหน่ึงสมองสองมือ,ศิลปะการพดูท่ีจูงใจคน ฯลฯ 

หนงัสือหรือคู่มือ E-BOOK เล่มน้ีจะเป็นเขม็ทิศน าทางคุณกา้วผา่น
ทุกอุปสรรค ดึงศกัยภาพสูงสุดในตวัคุณออกมาใช้ และพาคุณกา้วข้ึน
เป็นผูน้ าในอาณาจกัรเครือข่ายท่ียิ่งใหญ่ ขอเพียงแค่คุณเปิดใจเรียนรู้ 
พร้อมท่ีจะลงมือท าอย่างสม ่าเสมอ และส่งต่อความส าเร็จน้ีให้กบัผูค้น
รอบขา้งเตรียมตวัใหพ้ร้อม... เพราะอาณาจกัรแห่งความมัง่คัง่น้ี ถูกสร้าง
ข้ึนมาเพื่อคนท่ีคู่ควรอยา่งคุณ! 
ขอ้มูลภาพรวมโดย AI 
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(Building Empires of Influence) 
 

เดิมธุรกิจเครือข่ายเรียกว่าMLMซ่ึงMLM ยอ่มาจาก Multi-Level 
Marketing (การตลาดแบบหลายชั้น หรือ ธุรกิจเครือข่าย)ในอดีตไม่ก่ีปี
ท่ีผ่านมาในการท่ีจะวดัว่าบุคคลคนนั้นจะประสบความส าเร็จในธุรกิจ
เครือข่ายหรือไม่นั้นจะวดัหรือตรวจสอบกนัท่ีการมีรายไดท่ี้สูงส่งเดือน
ละหลายลา้นบาท,การมีหลกัทรัพยต่์างๆไม่วา่จะเป็นบา้นพกัอาศยัต่างๆ,
รถยนตท่ี์มียี่ห้อดงัคนัหรู หรือการไดมี้โอกาสเดินทางท่องเท่ียวทัว่โลก
หรือทัว่ไป เป็นตน้  

การกา้วสู่อาณาจกัรเครือข่ายแห่งความมัง่คัง่ท่ีไร้ขีดจ ากดั คือการ
เปล่ียนผา่นจากกรอบความคิดแบบเดิม (Scarcity Mindset) สู่ กฎแห่ง
ความอุดมสมบูรณ์ (Abundance Mindset) ซ่ึงหมายถึงการปลดล็อก
ศกัยภาพ ใช้เทคโนโลยี และขยายเครือข่ายคอนเนกชนั (Networking) 
เพื่อสร้างโอกาสและอิสรภาพทางการเงินท่ีแทจ้ริงให้กบับุคคลต่างๆ  
ส าหรับบุคคลท่ีตอ้งการกา้วสู่แห่งความมัง่คัง่ไร้ขีดจ ากดั 

เพื่อเร่ิมตน้เส้นทางน้ีไดอ้ยา่งเป็นรูปธรรม คุณสามารถเรียนรู้ และ
ปรับใชห้ลกัการส าคญัได ้3 ประการดงัน้ี 



 1. ปรับเปล่ียนกรอบความคิด (Mindset Makeover)เช่ือวา่จกัรวาล
มีท่ีวา่งใหทุ้กคน: ความมัง่คัง่ไม่ไดเ้ป็นศูนยร์วมท่ีมีจ  ากดั แต่เกิดจากการ
สร้างมูลค่าเพิ่มอยา่งไม่มีท่ีส้ินสุด,เรียนรู้ตลอดชีวติ  
 (Lifelong Learning): พฒันาทกัษะแห่งอนาคต เช่น การลงทุน 
เทคโนโลยดิีจิทลั และการตลาด 
 2. สร้างเครือข่ายคอนเนกชนัท่ีทรงพลงั (Network Building)การ
สร้างพนัธมิตรทางธุรกิจ (Strategic Alliance): เปล่ียนผูค้นรอบตวัให้
เป็นหุ้นส่วนทางความคิดและโอกาส,การใชส่ื้อดิจิทลั: ขยายเครือข่าย
อย่างไร้พรมแดนผ่านแพลตฟอร์มโซเชียลมีเดียเพื่อสร้างตวัตนและ
ธุรกิจ 
 3. นิยามความมัง่คัง่ท่ีแทจ้ริง (The Multi-Dimensional Wealth) 
ความมัง่คัง่ท่ีไร้ขีดจ ากดั 8 มิติ อา้งอิงจากหนงัสือขายดี The Wealth 
Money Can't Buy ของ Robin Sharma เป็นแนวคิดท่ีวา่ความมัง่คัง่ท่ี
แท้จริงครอบคลุมมากกว่าแค่เร่ืองเงิน ประกอบด้วย: การเติบโต, 
สุขภาพ, ครอบครัว/เพื่อนแท,้ งานท่ีรัก, เงิน, ชุมชนท่ีดี, การผจญภยั 
และการให ้ 
  
  



 แนวคิดน้ีพลิกมุมมองการใชชี้วิตแบบเดิมๆ โดยช้ีใหเ้ห็นวา่ชีวิตท่ี
ร ่ารวย และสมบูรณ์แบบท่ีสุดคือการมีความสมดุลใน 8 มิติ ดงัน้ีครับ: 
 1. การเติบโต (Growth): การพฒันาตนเองอยา่งต่อเน่ือง การเรียนรู้
ส่ิงใหม่ๆ และดึงศกัยภาพสูงสุดของตวัเองออกมา  
 2. สุขภาพ (Wellness): การมีสุขภาพกายและใจท่ีแข็งแรง ซ่ึง
เปรียบเสมือนมงกฎุท่ีคนป่วยเท่านั้นจะมองเห็นคุณค่า  
 3. ครอบครัว และเพื่อนแท ้(Family & Friends): ความสัมพนัธ์ท่ี
แน่นแฟ้นและการมีคนท่ีรักและเขา้ใจอยูเ่คียงขา้ง  
 4. งานท่ีรัก (Craft): ความภาคภูมิใจและความสุขในการท างาน 
รวมถึงการสร้างสรรคผ์ลงานท่ีเป็นประโยชน์ 
 5. เงิน (Money): อิสรภาพทางการเงินท่ีช่วยสร้างความมัน่คงและ
เปิดโอกาสใหใ้ชชี้วติไดอ้ยา่งไร้กงัวล 
 6. ชุมชนท่ีดี (Community): การอยูใ่นสังคมท่ีสนบัสนุนเก้ือกูลกนั
และสภาพแวดลอ้มท่ีส่งเสริมการใชชี้วติ 
 7. การผจญภยั (Adventure): การเปิดรับประสบการณ์ใหม่ๆ การ
ท่องเท่ียว และการเติมเตม็ความต่ืนเตน้ใหก้บัชีวติ 
 8. การให้ (Service): การช่วยเหลือผูอ่ื้น การอุทิศตนเพื่อสังคม 
และการสร้างคุณค่าท่ีส่งผลต่อชีวติของคนรอบขา้ง 

หากท่านผูอ่้านตอ้งการท่ีจะก้ำวสู่อำณำจักรแห่งควำมมั่งคั่งที่ไร้
ขีดจ ำกัด E-BOOK เล่มน้ีจะมีค าตอบให้แก่ท่านซ่ึงในแต่บทส่วนใหญ่
จะมีล าดับต่างๆท่ีแยกแยะเป็นข้อๆให้ท่านก้าวสู่ความส าเร็จนั่นเอง
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บทที ่1 วธีิเป็นคน 1% ที ่หำเงนิเก่ง ทีสุ่ด 
 

สรุปหนังสือ วธีิเป็นคน 1% ที ่หำเงนิเก่ง ทีสุ่ด 
1. เงินซ้ือชีวิตท่ีตอ้งการได ้: ไม่แปลกใจท าไมคนรวยถึงดูมีชีวิตท่ี

สุขสบาย เพราะเงินสามารถซ้ือชีวิตในแบบท่ีเขาตอ้งการได ้(ถึงจะซ้ือ
ไม่ไดทุ้กอยา่ง แต่กส็ามารถซ้ือของท่ีเขาอยากได ้เยอะกวา่คนทัว่ไป) 

2. อยา่ใหค้นอ่ืนสร้างขีดจ ากดัใหคุ้ณ : เม่ือคุณริเร่ิมส่ิงใด พยายาม
อย่าให้คนอ่ืนมาท าให้เราขาดความเช่ือมัน่ในตวัเอง และท าให้คุณไม่
สามารถท าลายขีดจ ากดัของคุณได ้คุณมีความสามารถพอท่ีสามารถท า
ไดเ้กินเป้าไดอ้ยา่งไม่น่าเช่ือ ทุกส่ิงทุกอยา่งอยูท่ี่เราเลือก เราพยายาม 

3. คนหาเงินเก่งมี 3 ขอ้น้ี! : 1. ความฉลาด ใช่ส่ิงท่ีคนรวยมกัมีนัน่
คือความฉลาด คนหาเงินเก่งจะศึกษาหาความรู้ให้ทนัโลกอยู่เสมอ 2. 
ความกลา้ หากมีความรู้แต่ขาดความกลา้ ส่ิงท่ีคุณมีในสมองจะแทบไม่
สามารถออกมาใชไ้ดเ้ลย คุณจึงตอ้งมีขอ้น้ีไวด้ว้ย 3. ความขยนั หากขยนั
ถูกท่ีก็สามารถมีเงินใช้ไดเ้ยอะ ดว้ยความเร็วท่ีคุณตอ้งการ ความขยนั
ตอ้งใชใ้หเ้ขา้กบัขอ้ 1 และขอ้ 2 ถา้ไม่เขา้กนัมนักจ็ะเหมือนขยนัไปวนั ๆ 

4. คุณมีไดท้ั้ง “เงิน” และ “เวลา” : เม่ือโตข้ึนและท างานคุณจะมี
เงิน แต่คุณจะไม่มีเวลา คุณอยา่พึ่งไปคิดแบบนั้น เพราะคุณสามารถมีได้
ทั้ง เงิน และ เวลา เพียงคุณท างานในระยะเวลาหน่ึง และหาเวลาวนัหยดุ
ไปหาวธีิส่งเงินไปท างาน ซ่ึงยคุน้ีมนัมีหลายอยา่งมาก ลองไปศึกษาดูนะ 
^^ 
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5. ท าส่ิงท่ีคุณชอบ และส่งต่อเป็นแรงบนัดาลใจใหค้นอ่ืน : เม่ือคุณ
ท าส่ิงใดท่ีชอบคุณจะหมดไฟในการท าส่ิงนั้นยากข้ึน และเม่ือคุณส่งต่อ
แรงบนัดาลใจใหผู้อ่ื้น คุณจะไดรั้บผลตอบแทนกลบัมาอยา่งไม่น่าเช่ือ 

6. จงเพิ่มรายได ้ไม่ใช่ลด “ความตอ้งการ” : คนทัว่ไปเวลาอยากได้
อะไร ส่ิงท่ีเขานิยมชอบท ากันคือ ลดรายจ่ายส่ิงท่ียงัไม่จ าเป็นท่ีสุด
ออกไป เพื่อมีเงินเหลือไปซ้ืออีกส่ิงหน่ึงท่ีตอ้งการ ท าแบบนั้นผมว่ามนั
ไม่เวิร์คลองเปล่ียนเป็นการเพิ่มรายไดใ้ห้มากข้ึน เพื่อซ้ือส่ิงท่ีตอ้งการ
ดีกวา่มัย๊ ? 

7. เลือกงานท่ีขายคุณค่า ไม่ใช่ขายเวลา : อนัน้ีเหมาะกบัคนอยากมี
เงินมากข้ึน ถา้คุณเอาแต่ท างานตามเวลา เขา้เชา้ เลิกเยน็ คุณจะมีรายไดท่ี้
น่ิงและไม่มากพอท่ีคุณตอ้งการ หากอยากมีเงินเยอะ คุณจงน าเวลาว่าง
ไปลองหางานท่ีขายคุณค่าดูบา้ง เพราะยิง่ถา้คุณมีผลงานท่ีดี คนอ่ืนก็จะ
ยอมจ่ายเพื่อคุณในราคาท่ีสูง 

8. จงมีวินัย: วินัยคือส่ิงท่ีจะท าให้คุณท าอย่างใดอย่างหน่ึง
สม ่าเสมอ หากขาดวนิยั ท าบา้งไม่ท าบา้ง ชีวิตคุณจะประสบความส าเร็จ
ยาก ดงันั้นจงเป็นคนท่ีมีวนิยั ท าอะไรสม ่าเสมอและต่อเน่ือง 

9. ส าคญักว่าหาเงินเก่ง คือตอ้งใชเ้งินอยา่งฉลาด: ยคุน้ีมิจฉาชีพ
ทางการเงินเยอะมาก หากขาดความรู้ในการน าเงินไปต่อยอด และลงทุน 
จะท าให้เงินท่ีคุณหามาได้อย่างเหน็ดเหน่ือย ละลายหายไปเพียงเวลา
แปบเดียว ดงันั้นอยา่ศึกษาแค่วิธีหาเงินเก่ง จงศึกษาวิธีใชเ้งินอยา่งฉลาด
และปลอดภยัดว้ย 
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10. เลือกคบคน : เรามกัจะเป็นค่าเฉล่ียส าหรับคนท่ีเราใหเ้วลาดว้ย
เสมอ ดงันั้นเราอยากจะเป็นอะไร นิสยัอยา่งไรในอนาคต จงน าพาตวัเอง
ไปอยูก่บัคนเหล่านั้นท่ีคุณนบัถือ และคุณจะโดนดึงชีวิตใหสู้งข้ึนไปเอง
โดยอตัโนมติั 
จากหนงัสือ : วธีิเป็นคน 1% ท่ี "หาเงินเก่ง" ท่ีสุด.#อ่านเถอะวยัรุ่น #วธีิ
เป็นคน1ท่ีหาเงินเก่งท่ีสุด #แรงบนัดาลใจ
https://s.lazada.co.th/s.MWy6u?cchttps://s.shopee.co.th/6V8fZsD8rv 
ขอ้มูลภาพรวมโดย AI 

 แนวทำงของกลุ่มคนทีห่ำเงนิเก่ง 

กลุ่มคน 1% ที่หำเงินเก่งที่สุด ไม่ใช่คนท่ีท างานหนกัท่ีสุดเพียง

อยา่งเดียว แต่พวกเขาใช ้วธีิคดิ (Mindset) และกลยุทธ์ทีแ่ตกต่ำง ในการ

สร้างความมัง่คัง่ โดยหวัใจส าคญัของพวกเขาประกอบไปดว้ย:  

ให้เงนิท ำงำนแทน (Leverage): พวกเขาไม่แลกเวลาทั้งหมดท่ีมีไป
กบัเงิน แต่สร้างระบบ ธุรกิจ หรือการลงทุนท่ีสามารถสร้างรายไดแ้มใ้น
ยามหลบั 

สร้ำงรำยได้แบบทวีคูณ (Scalability): เลือกท าธุรกิจหรือผลิต
สินคา้ท่ีขยายฐานลูกคา้ไดไ้ม่จ  ากดั โดยไม่ตอ้งใช้ตน้ทุนหรือแรงงาน
เพิ่มข้ึนตามสดัส่วน 

https://www.facebook.com/hashtag/%E0%B8%AD%E0%B9%88%E0%B8%B2%E0%B8%99%E0%B9%80%E0%B8%96%E0%B8%AD%E0%B8%B0%E0%B8%A7%E0%B8%B1%E0%B8%A2%E0%B8%A3%E0%B8%B8%E0%B9%88%E0%B8%99?__eep__=6&__cft__%5b0%5d=AZWVJj9soG-z0SQQhj0bMQHRo1C6ZNPG3eNw_YIoiN_XZ2GrlXXkYGceJqNivEaVX_zRGVYD57HdFVewhKtNOMRsP8aRoba7YsD9CdHe3gm5XTvvrdTG6VRV7I3Su-REhA0P89wV9ByTmxbwpdnGlcBEI7toNtclpBXL2eq1gY8GHhQFmvUb0wydsBel0im8dQlj1wOClJwzz5lnayIkqlw4&__tn__=*NK-R
https://www.facebook.com/hashtag/%E0%B8%A7%E0%B8%B4%E0%B8%98%E0%B8%B5%E0%B9%80%E0%B8%9B%E0%B9%87%E0%B8%99%E0%B8%84%E0%B8%991%E0%B8%97%E0%B8%B5%E0%B9%88%E0%B8%AB%E0%B8%B2%E0%B9%80%E0%B8%87%E0%B8%B4%E0%B8%99%E0%B9%80%E0%B8%81%E0%B9%88%E0%B8%87%E0%B8%97%E0%B8%B5%E0%B9%88%E0%B8%AA%E0%B8%B8%E0%B8%94?__eep__=6&__cft__%5b0%5d=AZWVJj9soG-z0SQQhj0bMQHRo1C6ZNPG3eNw_YIoiN_XZ2GrlXXkYGceJqNivEaVX_zRGVYD57HdFVewhKtNOMRsP8aRoba7YsD9CdHe3gm5XTvvrdTG6VRV7I3Su-REhA0P89wV9ByTmxbwpdnGlcBEI7toNtclpBXL2eq1gY8GHhQFmvUb0wydsBel0im8dQlj1wOClJwzz5lnayIkqlw4&__tn__=*NK-R
https://www.facebook.com/hashtag/%E0%B8%A7%E0%B8%B4%E0%B8%98%E0%B8%B5%E0%B9%80%E0%B8%9B%E0%B9%87%E0%B8%99%E0%B8%84%E0%B8%991%E0%B8%97%E0%B8%B5%E0%B9%88%E0%B8%AB%E0%B8%B2%E0%B9%80%E0%B8%87%E0%B8%B4%E0%B8%99%E0%B9%80%E0%B8%81%E0%B9%88%E0%B8%87%E0%B8%97%E0%B8%B5%E0%B9%88%E0%B8%AA%E0%B8%B8%E0%B8%94?__eep__=6&__cft__%5b0%5d=AZWVJj9soG-z0SQQhj0bMQHRo1C6ZNPG3eNw_YIoiN_XZ2GrlXXkYGceJqNivEaVX_zRGVYD57HdFVewhKtNOMRsP8aRoba7YsD9CdHe3gm5XTvvrdTG6VRV7I3Su-REhA0P89wV9ByTmxbwpdnGlcBEI7toNtclpBXL2eq1gY8GHhQFmvUb0wydsBel0im8dQlj1wOClJwzz5lnayIkqlw4&__tn__=*NK-R
https://www.facebook.com/hashtag/%E0%B9%81%E0%B8%A3%E0%B8%87%E0%B8%9A%E0%B8%B1%E0%B8%99%E0%B8%94%E0%B8%B2%E0%B8%A5%E0%B9%83%E0%B8%88?__eep__=6&__cft__%5b0%5d=AZWVJj9soG-z0SQQhj0bMQHRo1C6ZNPG3eNw_YIoiN_XZ2GrlXXkYGceJqNivEaVX_zRGVYD57HdFVewhKtNOMRsP8aRoba7YsD9CdHe3gm5XTvvrdTG6VRV7I3Su-REhA0P89wV9ByTmxbwpdnGlcBEI7toNtclpBXL2eq1gY8GHhQFmvUb0wydsBel0im8dQlj1wOClJwzz5lnayIkqlw4&__tn__=*NK-R
https://www.facebook.com/hashtag/%E0%B9%81%E0%B8%A3%E0%B8%87%E0%B8%9A%E0%B8%B1%E0%B8%99%E0%B8%94%E0%B8%B2%E0%B8%A5%E0%B9%83%E0%B8%88?__eep__=6&__cft__%5b0%5d=AZWVJj9soG-z0SQQhj0bMQHRo1C6ZNPG3eNw_YIoiN_XZ2GrlXXkYGceJqNivEaVX_zRGVYD57HdFVewhKtNOMRsP8aRoba7YsD9CdHe3gm5XTvvrdTG6VRV7I3Su-REhA0P89wV9ByTmxbwpdnGlcBEI7toNtclpBXL2eq1gY8GHhQFmvUb0wydsBel0im8dQlj1wOClJwzz5lnayIkqlw4&__tn__=*NK-R
https://s.lazada.co.th/s.MWy6u?cc&fbclid=IwZXh0bgNhZW0CMTAAYnJpZBExMk9BQWk1UThZOTlNcHMxegEexU1p7ciJFNE6A7ssY1S0R6G3-5USe_sVOMe0t9usPjZdN0QdUCD-gZa7jts_aem_3jhKSxNAjhWB-sOQYECRAQ
https://s.lazada.co.th/s.MWy6u?cc&fbclid=IwZXh0bgNhZW0CMTAAYnJpZBExMk9BQWk1UThZOTlNcHMxegEexU1p7ciJFNE6A7ssY1S0R6G3-5USe_sVOMe0t9usPjZdN0QdUCD-gZa7jts_aem_3jhKSxNAjhWB-sOQYECRAQ


4 
 

แก้ปัญหำให้ผู้อ่ืน: ยิ่งแกปั้ญหาไดใ้หญ่และตอบโจทยค์นจ านวน
มากเท่าไหร่ มูลค่าทางธุรกิจและผลตอบแทนท่ีไดรั้บกจ็ะยิง่สูงข้ึน 

บริหำรควำมเส่ียงอย่ำงชำญฉลำด: เขา้ใจวธีิใชห้น้ีท่ีดี และกระจาย
ความเส่ียงเพื่อปกป้องเงินตน้ พร้อมกบัเปิดรับโอกาสใหม่ๆ ตลอดเวลา 
เพื่อศึกษาแนวคิด และถอดรหสัสมองเงินลา้นในการหาเงินแบบคน 1%: 

แนวทำในกำรพัฒนำตัวเอง ไปสู่จุดน้ี คุณอยากให้ช่วยแนะน า
อะไรเพิ่มเติมดี? 

ไอเดยีธุรกจิ ท่ีลงทุนนอ้ยและต่อยอดไดง่้าย? 
วธีิกำรลงทุน เพื่อสร้าง Passive Income? 
กำรปรับ Mindset เพื่อใหก้ลา้เร่ิมตน้ลงมือท า? 

ขอ้มูลภาพรวมโดย AI 
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บทที ่2 เร่ืองทีคุ่ณต้องรู้เกีย่วกบัธุรกจิเครือข่ำย 
 

ก่อนท่ีจะเขียนบทความน้ี ผมค านึงเสมอว่าอาจจะมีผลกระทบกบั
นักธุรกิจเครือข่าย ผมขอออกตวัว่ามีเจตนาเขียนข้ึนเพื่อให้ความรู้ใน
ฐานะนกัขายคนหน่ึงกบัผูท่ี้ก าลงัท าธุรกิจเครือข่าย (Network Marketing) 
กบัธุรกิจขายตรงแบบล าดบัขั้น (Multi-Level Marketing:MLM) เพื่อให้
พวกคุณนั้นประสบความส าเร็จไดเ้ร็วข้ึนและถูกวธีิมากข้ึน  
 อาชีพ ‘ขายตรง’ ส าหรับผมนับว่าเป็นอีกงานขายท่ีน่านับถือ
เพราะว่าเป็นอาชีพท่ีขายยากมากๆ ต้องใช้ระบบการอบรมทีมแบบ
เขม้ขน้ ตอ้งสร้างแรงจูงใจอยู่ตลอดเวลา งานขายอ่ืนๆ ถา้คุณท า และ
อยากโทรไปเล่าใหเ้พื่อนคุณฟัง หรือขายเพื่อนคุณ อยา่งนอ้ยท่ีสุดเพื่อน
คุณก็ยงัฟังคุณ แต่งานขายตรงนั้นยากกว่าเพราะเป็นงานขายท่ีคนฟังมี
โอกาสปฏิเสธคุณมากท่ีสุดโดยท่ีคุณยงัไม่ทันพูดเก่ียวกับข้อดีเลย
ซักแอะ (ถา้คุณท าอย่างผิดวิธี) ยิ่งถ้าคุณบอกว่าคุณขายตรงยี่ห้อ xxx 
เพื่อนคุณมีโอกาสปฏิเสธเจอหนา้คุณสูงมาก 

ผมเขียนข้ึนจากความเห็นในฐานะท่ีเคยท าธุรกิจเครือข่ายตอน
เรียนมหาลยั และตอนท างานใหม่ๆ ซ่ึงแน่นอน… ลม้เหลวไม่เป็นท่าเลย
ล่ะครับ (ฮาๆๆ..)  ตอนน้ีผมเป็นนักธุรกิจท่ีขายสินค้าแบบ B2B 
(Business-to-Business) เป็นหลกั จึงขอแชร์มุมมองของนกัขายคนหน่ึง
และจากประสบการณ์ของเพื่อนแอดมินท่ีมีทั้งนักขายตรงระดบัเพชร 
ระดบัแม่ทีม ระดบัเร่ิมตน้ หรือระดบัท่ีท ามาสิบปียงัไม่ถึงไหนกมี็ครับ 
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1. จงขำยแบบไม่ขำย 
เม่ือคุณท าธุรกิจเครือข่าย ส่ิงท่ีคุณควรท าคือเป็นท่ีปรึกษาให้กบั

เพื่อนหรือคนรู้จกัท่ีคุณตอ้งการขายสินคา้ให้กบัพวกเคา้ เช่นถา้สินคา้
ของคุณเป็นพวกอาหารเสริม ส่ิงท่ีคุณควรท าตั้งแต่เร่ิมตน้ก่อนคือการมี
สุขภาพและบุคลิกท่ีดีเพื่อ ศึกษาหาความรู้เก่ียวกบัสุขภาพโดยละเอียด
เพื่อเพิ่มความน่าเช่ือถือ จากนั้นจงเร่ิมเปิดการขายด้วยบทสนทนาท่ี
เก่ียวกับสุขภาพ ถามค าถามท่ีดีเพื่อเก็บข้อมูลหรือรอให้ลูกค้าคาย
ความลบัท่ีซ่อนอยู ่เช่นถามจนลูกคา้บอกวา่มีความกงัวลเร่ืองการนอนท่ี
ไม่เพียงพอ ส่ิงท่ีคุณต้องท าคือน าเสนอประโยชน์ของส่ิงท่ีคุณขายท่ี
แกปั้ญหาเร่ืองการนอนหลบัของลูกคา้แค่นั้นเอง เน้ือๆ เนน้ๆ คุณจะถูก
ยกระดบัตวัเองจากเซลล์ขายของมาเป็นท่ีปรึกษาทนัที ส่ิงเหล่าน้ีจะท า
ใหลู้กคา้เปิดใจกบัคุณในขั้นตอนถดัไปง่ายข้ึน 

2. จงอย่ำมวัแต่หลบัหูหลบัตำโม้แต่เร่ืองของสินค้ำกบัธุรกจิ 
จนเกนิงำม 
ง่ายๆ เลยกคื็ออยา่มวัแต่หลบัหูหลบัตาน าเสนอสรรพคุณสินคา้อนั

สุดยอดของคุณ เพราะถา้สรรพคุณเหล่านั้นไม่มีประโยชน์กบัลูกคา้ของ
คุณคุณก็หมดสิทธ์ิขายไดแ้ถมยงัท าให้ภาพลกัษณ์คุณดูแย่จนกลายเป็น
นักขายข้ีโม้ ยิ่งถ้าคุณไม่เคยถามลูกค้าเลย มาถึงก็เปิดสไลด์เก่ียวกับ
สินคา้และวธีิการสร้างรายไดม้ากเกินไป ลูกคา้กย็ิง่จะวิ่งหนีคุณ ส่ิงท่ีคุณ
ควรท าคือการตั้งค  าถาม และเขา้ใจลูกคา้เสมอวา่ไม่มีใครอยากถูกขาย  
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ยิ่งในยุคน้ีลูกคา้ชอบศึกษาสินคา้ดว้ยตนเองผ่านอินเทอร์เน็ต มนั
หมดยคุเปิดโฆษณากรอกหูหรือโมส้รรพคุณอนัสุดยอดของสินคา้อยา่ง
เดียวแล้วลูกค้าจะซ้ือเลยครับ อาจจะมีบ้างแต่ผลลัพธ์มักจะไม่ดี
เท่าท่ีควร 

3. จงอย่ำหลอกผู้อ่ืนเร่ืองจุดประสงค์ในกำรท ำนัด 
 ส่ิงน้ีเป็นปัญหา และสร้างความผิดหวงัโดยเฉพาะถา้คุณชวนคน
รู้จกั ส่วนใหญ่มกัเกิดข้ึนในช่วงท่ีตอ้งการท านดัแบบเจอหนา้เพื่อท าการ
เชิญชวนหรือเขา้ไปขายสินคา้ เน่ืองจากการท่ีคุณซ่อนความจริงเอาไว ้
เช่น คุณขอนดัเจอเพื่อนท่ีไม่ไดเ้จอกนัมานานแลว้บอกว่ามีเร่ืองดีๆ จะ
มาเล่าให้ฟัง มากินกาแฟกนัไหม พอมาเจอหนา้กนัปรากฎวา่คุณเปิดไพ่
และเชิญคนรู้จกัคุณมาขายตรง หรือนัดกนัแต่จริงๆ แลว้คุณลากเพื่อน
คุณมางานสัมมนาซะงั้น ส่ิงเหล่าน้ีมกัสร้างความผิดหวงัอย่างรุนแรง
โดยท่ีคุณไม่รู้ตวั มืออาชีพท่ีดีควรนดัคนรู้จกัเพื่อการสร้างความสัมพนัธ์
จริงๆ และควรตดัเร่ืองส่ิงท่ีคุณท าออกไปก่อนถึงแมว้่ามนัก าลงัสร้าง
รายไดใ้ห้คุณมากแค่ไหน หรือสินคา้เทพอย่างไรก็อย่าพึ่งพูด ส่ิงท่ีคุณ
ควรท าคือการสนทนาท่ีดีท่ีมีค  าถามง่ายๆ เพื่อรอให้เพื่อนคุณคายส่ิงท่ี
ใกลเ้คียงกบัส่ิงท่ีคุณน าเสนอและตอบโจทยเ์พื่อนคุณได ้ค่อยๆ พูด ไม่
ตอ้งยดัเยยีดทั้งหมด เพื่อนคุณจะเปิดใจฟังคุณมากข้ึน 
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4. จงอย่ำหน้ำเงนิเกนิเหตุ (ส ำคญั) 
ข้อน้ีผมขอโทษท่ีต้องพูดตรงๆ พวกคุณรู้ดีว่าธุรกิจเครือข่าย

สามารถสร้างรายไดใ้ห้กบัคุณ ยิ่งถา้คุณสร้างทีมท่ีหาคนมาท างานร่วม
ในสายงานของคุณไดเ้ยอะๆ มีตวัเลขหมุนเวียนมากข้ึนเท่าไหร่ คุณก็ยิ่ง
รวยมากข้ึนเท่านั้น ส่ิงน้ีแหละครับท่ีเป็นจุดตาย เป็นหลุมพรางท่ีท าให
ตวัตนของคุณเปล่ียนไป คุณตอ้งข่มความรู้สึกดีใจและอยากรวยจนเกิน
เหตุให้ดี อย่าอินกบัส่ิงเหล่าน้ีมากเกินไป บอกตรงๆ เลยว่ามนัไม่ง่าย
เหมือนท่ีปากพดูแน่นอนครับ (เพชรแอมเวยท่์านหน่ึงบอกผมมา) เพราะ
เม่ือเวลาท่ีคุณตอ้งไปชวนคนท าธุรกิจ หรือไปช่วยลูกทีมของคุณ แววตา
คุณจะเป็นประกาย ดวงตาคุณจะมีรูปเงินข้ึนมาทั้งสองขา้ง น ้ าเสียงจะดู
ต่ืนเตน้ การพดูคุยของคุณจะเปล่ียนไป โดยเฉพาะการโนม้นา้วผูมุ่้งหวงั 
(Prospect) และโออ้วดเก่ียวกบัความร ่ารวยจนเกินพอดี ท าใหเ้กิดความ
อึดอดั เร่ิมปิดใจ ยิ่งถา้คุณต๊ือหนกัๆ คุณจะเสียลูกคา้คนน้ีไปตลอดกาล 
(แถมยงัเอาคุณไปด่าใหค้นอ่ืนอีก) 

ถา้ปัจจุบนัคุณยงัไม่รวย ดูไม่ต่างกบัสังคมของกลุ่มเพื่อนคุณมาก
นกั การพูดเก่ียวกบัเร่ืองเงินๆ ทองๆ ท่ีเวอร์เกินไปจะลดความน่าเช่ือถือ
ของคุณ (เพราะตวัคุณยงัท าไม่ได)้ และคุณตอ้งยอมรับความจริงท่่ีวา่คน
ท่ีส าเร็จมีสัดส่วนท่ีนอ้ยกว่าคนท่ียงัไม่ส าเร็จ (ถึงระดบัเพชร) มากครับ 
จงระวงัเร่ืองน้ีใหม้ากๆ นะครับ ละเอียดอ่อนมาก 
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5. จงอย่ำพูดถึงอำชีพอ่ืนในเชิงลบ 
ขอ้น้ีควรระวงัและจงอยา่ท าทุกกรณี จงอยา่พูดถึงอาชีพอ่ืนในเชิง

ลบหรือข่มวา่ธุรกิจของตวัเองนั้นคือท่ีสุด สร้างรายไดอ้ยา่งไม่มีขีดจ ากดั 
หรืออะไรท่ีมนัมากเกินพอดี เพราะค าพดูของคุณเหล่าน้ีมีโอกาสท่ีท าให้
คู่สนทนารู้สึกไม่ดีมากท่ีสุด เรียกไดว้่าพูดไปก็ไม่มีประโยชน์ พยายาม
อยา่โนม้นา้ว ชกัจูงเพื่อนหรือคนรู้จกัของคุณดว้ยการบลฟัอาชีพอ่ืนโดย
เดด็ขาด ถา้มีสญัญาณวา่ลูกคา้เร่ิมปิดใจ ใหรี้บตดับทและวางแผนตามใน
โอกาสต่อไปดีกวา่ครับ 

อาชีพนักขาย ถา้สุจริต ผมคิดว่าแต่ละอาชีพนั้นดีหมดครับ อยู่ท่ี
ความชอบไม่ชอบ ไม่มีใครสามารถบงัคบัใครให้มาชอบได้ อยู่ท่ีตวั
บุคคลครับว่าจะอินกบัส่ิงท่ีคุณท ามากแค่ไหน ถา้คุณท าธุรกิจเครือข่าย
อยู ่จงเปิดใจรับส่ิงท่ีผมแนะน านะครับ ผมเขียนในฐานะบุคคลวงนอกท่ี
พอจะแนะน าส่ิงท่ีควรท าใหก้บัคุณไดค้รับ       
Cr:. Bybombomsales100million.com/Things-that-you-want-to-know-
about-MLM-business/ 
 
 
 
 
  

https://www.sales100million.com/author/bombom/
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บทที ่3 รู้จักกบัต ำนำนกำรขำยตรง 
ท ำไมต้องพบลูกค้ำโดยตรง 

 
การขายในสมยัก่อนแตกต่างกบัการขายในสมยัปัจจุบนัมากทีเดียว  

ในสมยัก่อนนั้นผูผ้ลิตสินคา้มีนอ้ยราย สินคา้กมี็นอ้ยช้ินไม่มีหลากหลาย
เหมือนในปัจจุบนั  ผลิตออกมาเท่าใดก็สามารถขายไปยงัลูกคา้ไดห้มด
ในระยะเวลาอนัสั้น  เพราะการตลาดสมยัก่อนตลาดตกเป็นของผูข้าย  
คือมีคนท่ีจะซ้ือหรือคนท่ีจะใช้สินคา้นั้นมีมากกว่าคนขายหรือผูผ้ลิต  
ผูผ้ลิตสินคา้ผลิตเท่าใดกส็ามารถขายไดห้มด เน่ืองจากมีผูผ้ลิตนอ้ยกวา่ผู ้
ซ้ือนั่น เอง พอมาระยะหลังๆ  นับตั้ งแต่หลังจากเ กิดการปฏิว ัติ
อุตสาหกรรมข้ึนมา  ก็มีเทคนิคการผลิตสินคา้โดยใช้เคร่ืองจกัรแทน
แรงงานซ่ึงสามารถผลิตสินค้าได้มากข้ึน มากช้ิน มากแบบ หรือ
หลากหลายรายการตามท่ีลูกคา้ตอ้งการ  จึงท าให้เกิดการแข่งขนัในการ
น าสินคา้ไปขายยงัลูกคา้  จึงท าให้ผูบ้ริโภคหรือลูกคา้สามารถเลือกซ้ือ  
เลือกใชสิ้นคา้ไดต้ามใจตวัเอง  ผูผ้ลิตหรือผูข้ายจึงตอ้งใชย้ทุธวิธีในการ
น าเสนอสินค้าให้ลูกค้าตดัสินใจใช้สินค้าของตน  ซ่ึงก็มียุทธวิธีทาง
การตลาดหลากหลายรูป  เช่น  กลยุทธ์การสร้างผลิตภณัฑ์  กลยุทธ์ใน
เร่ืองราคา  กลยทุธ์ในเร่ืองช่องทางการจดัจ าหน่าย  และกลยุทธ์ในการ
ส่งเสริมการขาย  หรือเรียกให้ง่ายๆ  ก็คือใส่สีสันและโฆษณาให้สินคา้  
ตลอดจนการลด  แลก  แจก  แถม  หรือบริการพิเศษต่างๆ ฯลฯ 
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การขายตรงเป็นการขายสินคา้ท่ีผูข้ายติดต่อเสนอขายสินคา้ใหก้บั
ผู ้ใช้สินค้าหรือผู ้บริโภคโดยไม่ผ่านคนกลางหรือร้านค้าคนกลาง  
ยกตวัอยา่งเช่น  การจดัจ าหน่ายหนงัสือสารานุกรม   (encyclopedia )  ท่ี
เจาะจงเป็นรายวิชา  มีความละเอียดประณีตเฉพาะตวัของมนัเอง  หรือ
เคร่ืองส าอางท่ีจ  าเป็นตอ้งมีการบริการ  การแนะน าเป็นรายบุคคล  บาง
ชนิดยงัตอ้งควบกบับริการอ่ืนๆ  เช่น  มีการนวดหนา้ใหก่้อนแลว้จึงขาย
สินคา้ซ่ึงท าให้เกิดการขายต่อเน่ืองในระยะยาว  หรือการขายเคร่ืองใช้
ภายในครัวเรือน/บา้น  กม็กัจะมีการสาธิตและแนะน าวิธีการใชก่้อนการ
เสนอขาย  เป็นตน้ 

ส าหรับธุรกิจในปัจจุบนัและในอนาคต สินคา้และบริการหลายๆ 
ชนิดและหลายประเภท  ส่วนใหญ่มักจะใช้ระบบและวิธีการขาย
โดยตรงเพื่อลดปัญหาและงบประมาณในการโฆษณา  โดยหันมาจ่าย
ผลประโยชน์อยา่งสูงใหก้บันกัขายและผูบ้ริหารงานขายตรงแทน  ยิง่ใน
สภาวะเศรษฐกิจชะลอตวั ธุรกิจหลายๆ  ประเภทไดต้ระหนกัและเห็น
ความส าคญัของการใชพ้นกังานขายท่ีสรรหามาหรือวา่จา้งมาช่วยเร่งเร้า
กระตุน้หรือสร้างยอดขายแทนการโฆษณาและประชาสัมพนัธ์  ธุรกิจ
การขายโดยตรงจึงไม่มีวนัดบัหรืออบัแสงลงตราบใดก็ตามท่ีมนุษยย์งั
ตอ้งอาศยัปัจจยัส่ีในการด าเนินชีวติ 
  



12 
 

สรรพนำมของนักขำยตรง 
นกัขายโดยตรงถูกเรียกเป็นค าสรรพนามและค าศพัทเ์ฉพาะต่างๆ  

แลว้แต่ประเภทของธุรกิจและลกัษณะของงานท่ีท าอยู ่ ยกตวัอยา่งเช่น  
พิธีกร ส าหรับผูแ้นะน าสินคา้ เคร่ืองใชใ้นครัวเรือน เช่น   
 - พิธีกรทพัเพอร์แวร์  
 - ท่ีปรึกษาความงาม หรือสาวจ าหน่ายส าหรับธุรกิจเคร่ืองส าอาง  
เช่น  ท่ีปรึกษาความงามของบริษทันูทรี สาวจ าหน่ายของเอวอน  หรือมิ
สทีน ฯลฯ   
 - พนักงานแนะน าสินคา้ ส าหรับผูข้ายสินคา้ท่ีต้องสาธิตการใช้
สินคา้ เช่น เคร่ืองใชไ้ฟฟ้าต่างๆ 
 - สมาชิก หลายๆ บริษทัใชค้  าวา่  " สมาชิก "  เพราะเป็นค ากลางๆ  
ท่ีสามารถเรียกครอบคลุมสินคา้ไดห้ลาย ๆ ตวั 
 - ลูกคา้ บางกิจการเรียกนกัขายตรงว่าเป็นลูกคา้  คือเม่ือสมคัรเป็น
ลูกคา้จะไดสิ้ทธิในการซ้ือสินคา้ราคาพิเศษและมีโอกาสหารายไดพ้ิเศษ
จากการขาย 
 - ฝ่ายประชาสัมพันธ์  ฝ่ายโฆษณา หรือฝ่ายส่งเสริมการขาย 
ส าหรับธุรกิจส่ิงพิมพ ์ ส่ือมวลชน  หรือโรงแรมหอ้งพกั สถานบนัเทิงต่าง ๆ  
 - ตวัแทน  ส าหรับการขายประกนัชีวติและประกนัภยัต่างๆ 
 - พนกังานขาย  ส าหรับสินคา้โดยทัว่ๆ ไป 
 - ฝ่ายส่งเสริมสมาชิก  ส าหรับการขายบตัรเครดิต หรือสมาชิก
ต่างๆ 
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แรกเร่ิมเดมิททีีม่กีำรขำยตรง 
ถา้หากเราจะกล่าวถึงลกัษณะของธุรกิจการขายตรงว่าเร่ิมตน้ข้ึน

เม่ือไรนั้ น  ดูเหมือนจะตอบได้ยาก เพราะในสมัยโบราณท่ีมีการ
แลกเปล่ียนสินคา้ระหว่างกนั  เช่น  น าอาหารไปแลกกบัวสัดุเคร่ืองใช้
แทนการช าระเงิน ระหวา่งคนต่อคนกอ็าจถือไดว้า่เป็นการขายตรง  หรือ
แมแ้ต่การท าวสัดุ  เคร่ืองใชอ้าหารแลว้ไปวางขายหนา้ร้านหรือหาบขาย
ก็ถือไดว้่าเป็นการขายตรงอยู่แลว้  กล่าวกนัว่าระบบการขายตรงน้ีได้
เร่ิมตน้อยา่งเป็นทางการเม่ือไม่ก่ีร้อยปีท่ีผา่นมาน้ีเอง 
 ระบบการขายตรงน้ีไดเ้กิดข้ึนมาเป็นเวลากวา่  100  ปีแลว้ โดยเร่ิม
จากกลุ่มอาจารยใ์นสหรัฐอเมริกา  ท่ีมีความประสงค์จะท างานเพิ่มข้ึน
นอกเหนือจากชั่วโมงสอนในโรงเ รียน ได้ออกแนะน าหนังสือ
สารานุกรมให้กบัลูกศิษยต์นเองโดยใชช่้วงเวลาเยน็ ๆ หลงัเวลาเลิกงาน
และในวนัหยดุ  ท าใหมี้โอกาสไดพ้บปะพูดคุยกบัผูป้กครองของเด็กไป
ในตวั จนเป็นท่ีแพร่หลายอยา่งกวา้งขวาง ต่อมาก็มีอาจารยบ์างท่านเป็น
ผูส้ันทดัในวิชาทางดา้นเคมี ก็ไดท้ดลองผลิตน ้ าหอมแจกเพื่อนฝูงญาติ
สนิทมิตรสหายของตนจนเป็นท่ีนิยมมากข้ึน  จึงไดห้นัมาเปิดกิจการท า
น ้าหอมเพื่อการขายตรงแทนการจ าหน่ายหนงัสือสารานุกรม 
 ระยะหลงัจากสงครามโลกคร้ังท่ี  2  มาจนถึงปัจจุบนั  ก็มีนกัธุรกิจ
หลากหลายอาชีพไดน้ าเอาระบบการขายสินคา้ตรงมาใช้กนัจนเป็นท่ี
แพร่หลายอย่างมาก  ดงัท่ีท่านทั้งหลายได้พบเห็นในบา้นเรา  ได้แก่  
เคร่ืองใชไ้ฟฟ้าต่างๆ  ฯลฯ 
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ส าหรับการขายตรงในเมืองไทยนั้นเร่ิมต้นมาจากธุรกิจประกัน
ชีวติก่อน  โดยชาวต่างชาติไดน้ าเอาระบบและวิธีการขายประกนัชีวิตมา
เผยแพร่ในเมืองไทยก่อนสงครามโลกคร้ังท่ี  2  หลงัจากนั้นก็มีหนงัสือ
สารานุกรม เคร่ืองใชพ้ลาสติก  เคร่ืองส าอาง ฯลฯ  เขา้มาเผยแพร่ในบา้น
เราเม่ือหลายสิบปีก่อน 

ประเภทของธุรกจิกำรขำยตรง 
ผูเ้ขียนขอแบ่งประเภทของธุรกิจออกเป็น  3  รูปแบบคือ 
1. แบ่งจำกผลติภัณฑ์หรือบริกำร 
การแบ่งจากผลิตภณัฑห์รือบริการ จะดูจาก 
1. ประเภทจ าหน่ายสินคา้  มี  2  ลกัษณะคือ 
1. สินคา้อุปโภคบริโภค  เช่น  เคร่ืองส าอาง อาหารเสริม เคร่ืองใช้

ภายในบา้น  ฯลฯ 
2. สินค้า ท่ี เ ป็น สินท รัพย์ถ าว ร  เ ช่น  รถยนต์  บ้ าน  ท่ี ดิน  

คอนโดมิเนียม  ท่ีพกัตากอากาศ  ฯลฯ 
2. ประเภทกำรให้กำรบริกำร 
ส าหรับการให้บริการ ได้แก่  บัตรเครดิต  บัตรสมาชิกต่างๆ  

การศึกษาต่อ / พิเศษ  การท่องเท่ียว  ฯลฯ 
3. ประเภทพเิศษ 
ในประเภทพิเศษ ไดแ้ก่  ประกนัภยั  ประกนัชีวิต  ธุรกิจการเงิน  

ฯลฯ ส าหรับแนวโน้มของการเจริญเติบโตในธุรกิจประเภทต่างๆ  เรา
พอจะจดัอนัดบัไดว้า่ธุรกิจประเภทจ าหน่ายสินคา้เจริญเติบโตเป็นอบัดบั



15 
 

หน่ึง  เพราะเป็นส่วนของปัจจยัท่ีเป็นพื้นฐานของมนุษยทุ์กคน  ส่วน
อนัดบัสองก็คือประเภทพิเศษ  ไดแ้ก่  ธุรกิจประกนัชีวิต  ส าหรับอนัดบั
สามคือประเภทใหก้ารบริการ ซ่ึงเพิ่งเขา้มาเจริญเติบโตในเมืองไทยไม่ก่ี
ปีน้ีเอง 

2. แบ่งจำกระบบกำรขำยตรง 
การแบ่งจากระบบการตรงนั้น  จะแบ่งเป็น  3  รูปแบบคือ 
1. ระบบกำรขำยตรงแบบช้ันเดยีว  (single  level  system) 
ระบบการขายตรงแบบชั้นเดียวลกัษณะโครงสร้างในระบบการ

ขายตรงแบบชั้นเดียว  จะไม่ซบัซอ้นและเป็นท่ีเขา้ใจง่ายส าหรับนกัขาย
ในอนัท่ีจะกา้วข้ึนมาเป็นผูบ้ริหารและเสริมสร้างทีมขาย 

ลกัษณะของระบบขำยตรงแบบช้ันเดยีวคือ 
1. ผูบ้ริหารทีมขาย  มีรายไดจ้ากค่าจา้งหรือเงินเดือนท่ีเป็นรายได้

ประจ า 
2. รายได ้ผูบ้ริหารทีมขายในระบบขายตรงแบบชั้นเดียวจะมีฐาน

ของรายไดแ้ตกต่างกนัตามจ านวนคนในทีม  เป้าหมาย  หรือทีมงานท่ี
แตกต่างออกไป  ในขอ้น้ีขอสรุปว่ามีเงินเดือนควบคู่กบัเป้าหมายของ
ทีมงานหรือยอดขาย 

3. บริหารทีมขาย  มีค่าบริหารทีมขายในอตัราเปอร์เซ็นตท่ี์แน่นอน
ระหว่าง3-10เปอร์เซ็นต์ส าหรับทีมขายของตน และระหว่าง 1-6 
เปอร์เซ็นตเ์ม่ือมีหน่วยลูกหรือหน่วยหลานเกิดข้ึน 
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4. ผลประโยชน์อ่ืนๆ  ก็คือ  รางวลัส่งเสริมการขายในรูปแบบ
ต่างๆ  เช่น  รางวลัแข่งขนัเดินทาง ใหร้ถยนตป์ระจ าต าแหน่ง  ฯลฯ 

5. สิทธิพิเศษต่างๆ ในฐานะผูบ้ริหาร  เช่น  การอนุมติั  เบิก  จ่าย  
ยมื  สินคา้ใหที้มงาน   การรับรอง  หรือค ้าประกนับุคคลในทีมงาน ฯลฯ 

6. ขอ้บงัคบัท่ีส าคญั ถึงแมว้า่การขายตรงในระบบชั้นเดียวจะไม่มี
การบงัคบัเร่ืองของเวลาในการท างานก็ตาม  แต่เม่ือมีการประชุมคร้ัง
ใดๆ  ก็ตาม ผูบ้ริหารขายตรงจะขาดการประชุมมิได้และ ถือเป็นส่ิง
ส าคญัดว้ย  ถา้หากหัวหน้าผูจ้ดัการทีมขายตรงขาดการประชุม  จะถูก
หกัผลประโยชน์ออกไป     

ตวัอยา่งโครงสร้างในระบบขายตรงแบบชั้นเดียว คุณจะได ้
1. เงินเดือน 
2. ค่าบริหารงานขายทีมงานตนเองและในสายงาน 
3. ค่านายหนา้ 
4. รางวลัส่งเสริมการขาย 
เช่น  เงินเดือน  7,000  บาท  ค่าบริหารงานขาย  3 - 5 เปอร์เซ็นต ์ 

ค่านายหนา้  25  เปอร์เซ็นต ์
2. ระบบกำรขำยตรงแบบหลำยช้ัน ( multi-level  system ) 
แนวความคิดการขายตรงแบบหลายชั้น  เกิดข้ึนท่ีสหรัฐอเมริกา

เป็นคร้ังแรก  โดยถือกนัว่าแนวคิดน้ีเป็นผลพวงท่ีเกิดมาจากร้านลูกโซ่
หรือท่ีเรียกวา่ร้านแฟรนไชส์ท่ีแพร่หลายกนัอยูทุ่กวนัน้ี 


